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Unser Kunde ist ein anerkannter, weltweit tatiger Anbieter von Magnesium. Das Unternehmen (650 Mitarbeiter)
gehdrt zu einer familiengefuhrten, europaischen Gruppe mit iber 8500 Mitarbeitern, die nachhaltige Lésungen mit
hohem Mehrwert in verschiedenen Geschaftsbereichen entwickelt: Lebensmittelindustrie, Agrarversorgung,
Algologie, erneuerbare Energien, Magnesium, Pflanzenernahrung fir die breite Offentlichkeit, Verpackung und
Calcium-Phosphor-Ldsungen.

Das Unternehmen mit seinen Bergbautochtergesellschaften in Spanien und Brasilien hat seit seiner Griindung im
Jahr 1970 ein einzigartiges Know-how und Fachwissen in den drei Bereichen der Magnesiumanwendung
entwickelt: Tierernéhrung, Pflanzenerndhrung und industrielle Anwendungen. Es hat diesen besonderen
Schwerpunkt gewahlt, um seine internationale Entwicklung zu innovieren und zu betonen.

In die Sparte ,Tierernghrung gilt Deutschland als einer der strategisch wichtigsten Entwicklungsmérkte fur das
Unternehmen. Im Rahmen seiner strategischen Expansionsstrategie und zum Ausbau der Aktivitdten auf dem
deutschen Markt sucht unser Kunde eine(-)n

Verkaufsleiter Deutschland - Business Development Deutschland (w/m)
lhre Aufgabe

Sie sind verantwortlich fur den deutschen Markt und berichten direkt an den Vertriebsleiter Europa in Frankreich.
Sie Ubernehmen die bereits laufenden Projekte und betreuen bestehende Kunden.

Sie sorgen fur den massiven Auf- und Ausbau der Aktivitdten durch Neukundengewinnung - insbesondere in der
Milchproduktion, Im Fachhandel sowie in den Bereichen Tierziichter und Tierarzte -, Umsatzsteigerung, Erhéhung
der Kundenanzahl, usw. Sie sind der Garant fir die Einhaltung der Budgetvorgaben, Sie kimmern sich
insbesondere um den operativen Verkauf der technischen und innovativen Produkte, um Vertragsverhandlungen,
Marketing, Reporting, usw. Sie analysieren und erkennen Marktbedirfnisse und setzen die von lhnen erstellten
Aktionsplane um.

lhr Profil

e Sie sind der dynamische, reaktive, unternehmerisch denkende Vertriebsprofi mit ausgezeichneten
Verhandlungsféhigkeiten, die Lust und Freude an einer herausfordernden, selbstandigen und
verantwortungsvollen Verkaufsaufgabe hat,

e Sie bringen Erfahrungen im Vertrieb von technischen und innovativen Produkten, idealerweise im Bereich
Tierernahrung oder ein ahnliches Umfeld, mit,

e Sie haben eine kaufmannische oder technische Ausbildung,

e Sie haben ,Biss“, arbeiten zielorientiert, sind verhandlungssicher, kreativ, organisiert und haben
Durchsetzungskratft,

e Gute englische Sprachkenntnisse sind erforderlich,

Diese Stelle ist im Homeoffice zu besetzen und erfordert eine regelmalRige Reisetatigkeit (ca. 50%) insbesondere
in das potentialstarkste Gebiet (Norddeutschland).

Wenn Sie an dieser herausfordernden Aufgabe interessiert sind, freuen wir uns auf lhre Kontaktaufnahme mit
Lebenslauf per E-Mail unter der Referenz FD MG CM.
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