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Unser Kunde ist seit mehreren Jahrzehnten fiihrend auf seinem Markt als Designer und Hersteller
technischer Teile aus Elastomeren und hochwertigen Kunststoffmaterialien tatig.

Der Grol3teil der Teile wird in den eigenen Werken meines Kunden hergestellt, vom Rohmaterial bis zum
fertigen Produkt mit mehreren, stdndigen Kontrollen, um die bestmoégliche Qualitat zu gewahrleisten. Die
Produkte sind maRgeschneiderte Losungen (Dichtungen, spezifische Dichtungsteile, anspruchsvolle
technische Teile) zur Integration in Produktionsmaschinen und werden in kleinen, mittleren oder
grolReren Serien auf modernsten Anlagen hergestellt.

Im Rahmen seines Wachstums sucht unser Kunde einen
New Business Manager m/w/n Deutschland — Polen — Ungarn — Tschechien.
Die Stelle ist vom Hauptmarkt Deutschland aus in Vollzeit Remote zu besetzen.

Aufgaben :

e Sie sind direkt dem General Manager (Frankreich) und dem Prasidenten (Kanada) unterstellt. Ihre
Aufgabe besteht darin, einen neuen Kundenkreis im Bereich des Baus von
Lebensmittelverarbeitungsmaschinen und verwandten Industrien wie Abfillung, volumetrische
Dosierung sowie in der Prozess- und Komponententechnik zu erschliefl3en.

¢ |hre Mission ist umfassend und vielfaltig, Sie sind vielmehr die Schnittstelle zwischen Unternehmen
und Kunden. Die Herausforderungen lhres Tagesgeschafts liegen in lhrer Fahigkeit, Auftrage zu
generieren und hochtechnische Produkte auf den Markt zu bringen.

e Sie kdnnen sich dabei auf ein erfahrenes technisches Team verlassen!

Profil :

e Sie verfugen Uber eine hohere technische Ausbildung (Wirtschaftsingenieur, Maschinenbauingenieur
mit kaufmannischen Fahigkeiten usw.) mit Erfahrung im Verkauf von Industrieldsungen,
hauptsachlich an Kunden aus der Agrar- und Lebensmittelindustrie. Sie bringen die Neugierde mit,
die industriellen Prozesse lhrer Kunden zu verstehen.

e Technische Glaubwirdigkeit und Genauigkeit sind nur einige der Fahigkeiten, die zur Erflllung der
Rolle erforderlich sind.

e Sie sprechen verhandlungssicheres Deutsch und Englisch. FlieBende Kenntnisse einer
osteuropaischen Sprache sind ein grof3es Plus.

e Um lhre Kunden zu betreuen, bereisen Sie regelmaRig die Ziellander. Sie werden technisch und
kaufmé&nnisch geschult und unterstttzt.

Bei Interesse freue ich mich Uber Ihre Bewerbung ! Referenz DF NF PT.
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