
 

 
 

 

 

 

 
DISCLAIMER 

This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  
commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  

company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

 
 
 
Unser Kunde ist ein führender Anbieter für die Konzeption und den Verkauf von Gartenstiefeln, -schuhen und -
handschuhen für Gartencenter und Baumärkte weltweit. Das Familienunternehmen mit Sitz in Frankreich, 
beschäftigt 83 Mitarbeiter. Mit über 20 Jahren Erfahrung in Deutschland und einem dynamisches Exportteam von 
16 Personen, das zum internationalen Wachstum beiträgt, suchen wir einen talentierten und dynamischen  
 
 

Einsteiger im Außendienst (m/w/d) - Region Berlin/Ostdeutschland 
 
 
Wenn Sie leidenschaftlich gerne verkaufen, eine Herausforderung suchen und zum globalen Wachstum des 
Unternehmens beitragen möchten, ist diese Stelle genau das Richtige für Sie!  
 
Ihre Aufgaben: 
• Verwaltung eines Kunden-/Interessentenportfolios und eigenständige Terminplanung 
• Entwicklung des Potenzials des zugewiesenen Kundenportfolios 
• Beratung, Verhandlung und Auftragsannahme der Artikel im Einzelhandel 
• Punktuelle Einrichtungen und Neueinrichtungen zu Saisonbeginn, Regal- und Displayspflege  
• Teilnahme an Fachmessen (B2B) (ca. 2 pro Jahr): Standauf-/abbau, Kundenempfang und Auftragsannahme. 
• Vorschläge für Werbeaktionen bei Kunden: Inseln, Gondel-Stirnseiten, Aktionen in der Mittelgang... 
• Erstellung von Informationsberichten und täglichem Reporting der Aktivitäten in einem CRM 
• Teamarbeit mit einem Vertriebsinnendienstmitarbeiter und anderen Kollegen durch Vertriebsmeetings, 

Videokonferenzen, Arbeitsgruppen usw. 
 
Stellenanforderungen: 
• Dieser Außendienstposten erfordert Reisen mit dem Auto in der Region. Regelmäßige Übernachtungen sind zu 

erwarten (ca. 3 Nächte pro Woche). 
• Sie berichten an und werden von der Exportvertriebsleiterin betreut. 
• Gute Französisch- und Deutschkenntnisse sind erforderlich (B2-C1) 
 
Vergütung und Vorteile: 
• Vergütung je nach Profil 
• Vorteile: Firmenwagen, Laptop, Telefon, Vorsorge, Reisekosten, Betriebliche Altersvorsorge, Freizeitausgleich, 

Zeitwertkonto, Firmenkreditkarte 
• Möglichkeit zum Homeoffice am Freitagnachmittag 
• Beschäftigungsart: Vollzeit, unbefristet (Probezeit 2 + 2 Monate) 
• Stelle ab Ende August 2024 zu besetzen 
 
Erforderliche Genehmigung/Zertifizierung: 
• Führerschein Klasse B erforderlich 
 
Wenn Sie an dieser abwechslungsreichen Aufgabe mit ausgezeichneten Entwicklungsmöglichkeiten interessiert 
sind, freuen wir uns auf Ihre Kontaktaufnahme unter Referenznummer DF NF AJS 
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