
 

 
 

 

 

 

 
DISCLAIMER 

This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  
commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  

company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

 
Unser Mandant ist ein weltweit tätiges Lotterieunternehmen, welches innovative, sichere und zielgerichtete 
Spielunterhaltungserlebnisse, von hochmodernen Backend-Systemen bis hin zu bahnbrechenden 
Einzelhandels- und Digitallösungen anbietet.  
 
Am Standort in Bielefeld suchen wir zur Verstärkung des International Sales & Marketing Teams ab sofort 
eine engagierte Persönlichkeit als 
 

Product Manager (w/m/d) 
 
Die Stelle kann in Voll- oder Teilzeit (min 20 Stunden) bekleidet werden.  
 
Aufgaben & Verantwortungsbereiche: 
 

• Strategische Planung des Produktangebots über den gesamten Lebenszyklus 

• Ermittlung der Kundenbedürfnisse durch Markt- und Wettbewerbsanalysen 

• Durchführung datengeschützter Analysen und Umsetzung in neue Produktgenerationen 

• Konzeptionierung von neuen Produktideen unter Berücksichtigung der lokalen Marktsituation und 
des jeweils bestehenden Produkt- und Kundenportfolios 

• Selbstständige Koordination und Umsetzung von Produkt- und Kundenprojekten 

• Erstellung und Präsentation strategischer Entscheidungsvorlagen auf GF-Ebene 

• Schnittstelle zwischen Vertrieb und Kundenbetreuung 

• Fachübergreifende Zusammenarbeit mit global agierenden Konzernbereichen in Europa und 
Nordamerika 

 
Ihr Profil: 
 

• Mehrjährige Erfahrung in einer vergleichbaren Rolle 

• Fortgeschrittener Nutzer von MS Office Produkten (insbesondere Excel und PowerPoint) 

• Hohe Serviceorientierung und Hands-on-Mentalität 

• Analytisches und lösungsorientiertes Arbeiten nach hohen Qualitätsstandards 

• Die Fähigkeit sowohl im Team als auch selbstständig zu arbeiten 

• Organisationstalent, hervorragendes Zeitmanagement und Kommunikationsfähigkeiten 

• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

• Sicherer Auftritt beim Kunden mit überzeugender Präsentationstechnik und Verhandlungsgeschick 

• Reisebereitschaft 
 
 
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit detailliertem Lebenslauf unter Angabe der 
Referenz NF D SG PM zu. 

 
IMS International Management Services SAS 

Madame Nathalie Faivre 
    
Paris France (+33) 771 85 09 74 / Deutschland (+49) 1523 2050396 Freiburg 
18, rue de la Barre nf@ims-mgt.com  Jakob-Saur-Strasse 9 
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