
 

 
 

 

 

 

DISCLAIMER 
This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  

commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  
company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

IMS est une SARL au capital de 8.000€, n° de Siret 439 739 947 18, RCS Pontoise B 439 739 947  

 
Unser Mandant vertreibt als einer der „Major Player“ seine selbst entwickelte Branchensoftware zur 
Verwaltung von Geschäftsausgaben aller Art in über 100 Länder, hat weltweit 5000 Kunden und 500.000 
Nutzer. Das 2014 gegründete Unternehmen hat die Entwicklung des deutschen Marktes zum Hauptziel 
der nächsten Jahre erklärt. Zur Verstärkung des bestehenden Teams suchen wir einen 

 
 

Senior Sales Executive / Business Developer (m/w/d) 
 

 
für den Vertrieb der Software im Bereich DACH als zukünftiger Country Manager (m/w/d). 
 
Die Stelle ist unbefristet und in Deutschland ab Home Office zu besetzen. 
 

Ihre Aufgaben 

▪ Als versierter Sales Manager überzeugen Sie Neukunden unterschiedlicher Firmengrößen im 
gesamten DACH-Raum von der Software 

▪ Gleichzeitig erarbeiten Sie einen strategischen Plan zur Entwicklung des deutschen Marktes, den 
Sie dann nach Absprache mit dem Hauptsitz in Frankreich selbstständig umsetzen.  

▪ Die Lead-Qualifikation wissen wir bei Ihnen in den besten Händen, genauso wie den Aufbau 
einer belastbaren Vertriebs-Pipeline 

▪ Sie identifizieren die individuellen Bedürfnisse der Kunden, um dann mit Ihren 
Verkaufsargumenten ins Schwarze zu treffen 

▪ Sie kooperieren mit dem Team, die die Software beim Kunden implementiert nachdem Sie den 
Verkauf abgewickelt haben. 

 
Ihr Profil 

▪ Erfolgreiche Ausbildung, z. B. zum IT-Kaufmann / zur IT-Kauffrau, oder Studium oder andere 
einschlägige Qualifikation 

▪ Erfahrung im B2B-Vertrieb einer SAAS 

▪ Vertraut mit gängigen Sales-Techniken 

▪ Tech-Vertriebler mit Blick für Kennzahlen und Prozesse 

▪ Routiniert im Umgang mit MS Office und CRM-Systemen 

▪ Fließendes Deutsch und gutes Englisch und/oder Französisch zur Wahrung der internen 
Kommunikation mit der Muttergesellschaft, jeweils in Wort und Schrift 

▪ Abschlussstarkes Kommunikationstalent mit sicherem Gespür für die Wünsche der Kunden und 
Spaß an neuen Herausforderungen 

 
Wenn Sie an dieser abwechslungsreichen Aufgabe interessiert sind, freuen wir uns auf Ihre 
Kontaktaufnahme wenn möglich per Email unter Referenz-Nummer DF SSE. 
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