International management services

Unser Auftraggeber ist ein europdisches, mittelstandisches, innovatives Unternehmen, Marktfiihrer auf dem Gebiet der
Verbundmembranen und Compositmaterialien. Das Unternehmen entwickelt ein komplettes und globales Angebot, das den
Herausforderungen des nachhaltigen Bauens entgegenkommt: Uberwachung des Energieverbrauchs, Schutz und Erneuerung
von Ressourcen, modernes Design. Als Erfinder einer innovativen Technologie zur Herstellung neuartiger, flexibler
Verbundstoffe, konzipiert die Gruppe Materialien fir diverse Einsatzbereiche: Architektur und Bau (Leichtbau, Sonnenschutz,
akustische Ldsungen, Dichtungsschichten), Spezialmaterialien (Umweltindustrie, Energierohstoffe), neuartige Gewebe fiir den
Konsumbereich (Outdoor Mébel, Markisen, visuelle Kommunikation).

Die Produktionsstatten in Europa (Frankreich, Italien, Schweiz) sind darauf ausgelegt, den Kunden optimale und
kundenspezifische Losungen zu bieten, ausgehend von der Formulierung der Rohstoffe bis hin zum Recycling der Produkte am
Ende ihres Lebenszyklus.

Mit Niederlassungen in den USA, Japan, Hongkong, Brasilien, Spanien, Turkei, China, Singapur und Dubai sowie Uber 100
Vertriebspartnern und 140 Handelsvertretungen ist der Konzern weltweit prasent und erwirtschaftet mit seinen 600 Mitarbeitern
einen Umsatz von ca. 140 M€, davon 77 % im Export.

Der deutsche Markt wird von einem eigenen Verkaufsteam bestehend aus 15 Mitarbeitern bearbeitet. Zur Verstarkung des
deutschen Teams sucht das Unternehmen eine(n)

Key-Account-Manager (w/m)

Produktsegment « Sonnenschutz », Fuhrung von 3 Mitarbeitern

Dem Vertriebsleiter DACH unterstellt, sind Sie verantwortlich fir die Betreuung des Produktsegments Sonnenschutz auf dem
gesamtdeutschen Markt. Sie sorgen fur den operationellen Auf- und Ausbau der Geschéftsbeziehungen mit bestehenden
Kunden und GroRRkunden (Hersteller Sonnenschutz-Industrie) und unterstitzen, animieren und organisieren Vertriebspartner,
deren Verkaufsorganisationen, Endscheidungstrager wie Architekten, etc... Sie motivieren und fiihren Ihr Team von 2
Aussendienstmitarbeitern und einem Techniker und stltzen sich ebenfalls auf die firmeneigene Vertriebsmannschaft in
Deutschland.

Die Analyse und Bewertung strategischer Optionen zur Weiterentwicklung der Produkte gehort ebenso zu Ihren Aufgaben wie
das ldentifizieren neuer Projekte, die Neukundengewinnung, die ErschlieBung neuer Vertriebskandle und Markte. Sie
analysieren und erkennen Kunden-/Marktbedurfnisse sowie Tendenzen, erarbeiten Strategien um diese effizient zu entwickeln.

lhr Profil

e Sie haben gehobene BtoB-Vertriebserfahrung, sind ,Animateur und Business Developer im Bereich Sonnenschutz
und/oder &ahnlichen Bereichen und kennen das Umfeld und die Hersteller der Sonnenschutz-Industrie (Gro3- und
Kleinbetriebe), Handelspartner, Auftraggeber, Endscheidungstrager wie Architekten, sowie Benutzer/Endkunden;

e Als unternehmerisch denkender Visionar, arbeiten Sie selbststandig und « hands-on », bringen analytische Fahigkeiten mit
und haben eine strategische Vorgehensweise, Sie schopfen lhre Motivation in der Herausforderung und im Erfolg;

e Sie sind ein Teamplayer und kénnen eine kleine Mannschaft motivieren, haben gute Kommunikationsfahigkeiten und
Verhandlungsgeschick, Sie sind organisiert und stressresistent;

e Durch Hartnéackigkeit, Mut, Grof3ziuigigkeit und Bescheidenheit entsprechen Sie ausgezeichnet den Wertvorstellungen des
Unternehmens;

e  Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sind erforderlich, Franzésisch wére ein Plus;

Diese Stelle ist im Homeoffice in Deutschland zu besetzen und erfordert eine regelmaRige, bundesweite Reisetétigkeit;

Wenn Sie an dieser abwechslungsreichen und anspruchsvollen Aufgabe mit exzellenten Weiterentwicklungsméglichkeiten
interessiert sind, freuen wir uns auf Ihre Kontaktaufnahme per Email unter der DF Sonnenschutz.
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