
 
 

 
 

 
 

 
DISCLAIMER 

This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  
commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  

company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

 
 
 
Notre cliente est la filière européenne d’une entreprise multinationale d’origine américaine, cotée en bourse et 
réalisant un chiffre d’affaires de plusieurs milliards d’euros. Le groupe est un important fabricant, élaborateur et 
transformateur d'alliages de haute technologie, de nickel, titane, inox et aciers spéciaux sous forme de sous-
produits longs et plats (barre, billette, tige, fil, plaque, tôle, feuillard) pour différents milieux industriels 
(aéronautique, énergie, automobile, turbines, pétrole, semi-conducteurs…). Le potentiel de développement est 
important et avantagé par le dynamisme de la société, les moyens disponibles et un service de qualité. Pour 
accompagner cette croissance engagée, nous recherchons un(e) : 

 
 

Commercial(e) de haut niveau (f/m) 

France Nord et Belgique francophone 
 
 
Vos responsabilités : 
 

 suivre une clientèle existante,  
 développer une nouvelle clientèle,  
 développer de nouveaux marchés, 
 négocier les contrats annuels et pluriannuels,  
 coordonner l’exécution des contrats,  
 initier et conduire l’évolution de l’offre produit, 
 participer aux salons, expositions et marketing France. 

 
Vous bénéficierez d’une large autonomie ainsi que de tout soutien des équipes technique et commerciale 
européennes. 
 
Votre profil :  
 

 vous avez suivi une formation commerciale et/ou technique et avez impérativement une expérience 
réussie dans la vente de produits similaires, 

 vous êtes doté(e) d’un esprit développeur et entrepreneur, vous êtes autonome, 
 vous êtes dynamique, pugnace, motivé(e) et réactif(ve), 
 vous avez un bon relationnel, 
 vous avez impérativement un bon niveau en anglais, 
 vous avez le potentiel nécessaire pour prendre à terme des responsabilités complémentaires. 

 
Ce poste peut être basé en home office ou au siège de la société (Île-de-France). Il nécessite des déplacements 
dans le secteur. 
 
La rémunération est attractive (fixe + %, voiture, communication mobile, etc). 
 
 
Merci d’adresser votre candidature sous référence FUS FS France, de préférence par email à : 
 

IMS International Management Services 
Monsieur Jan-Philip Caulier 

Paris  Konstanz 
18, rue de la Barre jpc@ims-mgt.com Obere Bergstrasse 9 
F-95880 Enghien-les-Bains  www.ims-mgt.com D-88693 Deggenhausertal 
France (+33) 01 34 17 30 85 Mobile (+33) 06 13 07 06 24 Deutschland (+49) 07555 9299088 


