
 
 

 
 

 
 

 
DISCLAIMER 

This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  
commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  

company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

 
 

 
Notre client est un fabricant allemand de produits métalliques de haute technologie pour la 
transmission mécanique industrielle : chaînes mécaniques, arbres, courroies, élingues, pignons, 
roues, moyeux, etc., développés en grande partie sur spécifications de clients. Leader renommé 
sur le marché Européen, cette entreprise dynamique et innovante réalise un CA de 60 M€ avec un 
effectif de 600 personnes dans des usines allemandes et polonaises d’une superficie totale de 
26.000 m². 
 
La filiale française, créée au début des années 60 et employant actuellement 9 personnes sur 
deux sites, s’est hissée également sur une position de leader sur le marché national. Afin 
d’exploiter le potentiel d’évolution et de conduire le développement de la filiale, nous recherchons 
un  
 

Chef de Secteur France Nord/Est 
Futur(e) Responsable Commercial(e) France (f/h) 

 
 
Rattaché(e) au Directeur Commercial Groupe basé en Allemagne, vous prendrez tout d’abord en 
charge le secteur France Nord et Est avec la clientèle existante constituée principalement de 
grands comptes (OEMs) et d’autres utilisateurs. Vous y développerez les ventes et conduirez une 
prospection ciblée. Parallèlement et en collaboration avec la direction commerciale du groupe 
basée en Allemagne, vous analyserez l’ensemble de la structure commerciale (offre produits, 
segments de clients, potentiels sur le marché) et proposerez un plan d’action que vous mettrez 
ensuite en oeuvre. Vous succéderez ainsi naturellement au responsable commercial partant à la 
retraite et dynamiserez parallèlement l’ensemble de la structure. Vous bénéficierez d’une large 
autonomie ainsi que de tout soutien de la maison mère.  
 
Votre profil : vous êtes un(e) commercial(e) persévérant(e), pugnace et mobile avec le potentiel et 
la motivation nécessaires pour évoluer rapidement vers le poste de Responsable Commercial. De 
formation technique ou commerciale, vous avez une expérience en vente impérativement BtoB en 
milieu industriel. Vous savez travailler de façon autonome et vous avez un bon sens de 
l’organisation et de l’écoute ; vous êtes dynamique et doté(e) d’un bon relationnel.  
 
La maîtrise de l’anglais et/ou de l’allemand est nécessaire. 
 
Ce poste est de préférence basé au siège France (banlieue Parisienne ouest), mais peut l’être 
également en Homeoffice en France. 
 
Merci d’adresser votre candidature sous la référence FD CDV chaînes mécaniques de 
préférence par email à  
 

IMS International Management Services 
Monsieur Jan-Philip Caulier 

Paris  Konstanz 
18, rue de la Barre jpc@ims-mgt.com Obere Bergstrasse 9 
F-95880 Enghien-les-Bains  www.ims-mgt.com D-88693 Deggenhausertal 
France (+33) 01 34 17 30 85 Mobile (+33) 06 13 07 06 24 Deutschland (+49) 07555 9299088 
  


