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Unser Mandant ist ein Hersteller von fortschrittlichen und innovativen Polymers und Engeneering
Polymers sowie ein Handelsunternehmen fir vier wohlbekannte Chemieproduzenten in diesem
Bereich. Hauptsitz des Unternehmens ist in Italien, Produktionsstandorte von insgesamt uber
60.000 m2 Produktionsflache befinden sich in Italien und Polen. Weitere Vertriebsniederlassungen
wurden in den Hauptabsatzmarkten aufgebaut: Deutschland, Frankreich und Spanien. Das
Unternehmen erwirtschaftet 140 M€ Umsatz, ist rentabel und gehort zu den ersten 4
Compoundern Europas.

Um das vorhandene Wachstumspotential in Deutschland in den Bereichen ,Polypropylen,
~Ccompounds” und ,Engeneering Plastic Compounds” konsequent ausnutzen zu kénnen, suchen
wir fur die deutsche Verkaufsniederlassung einen alleine agierenden

Gebietsverkaufsleiter / AuRendienstmitarbeiter NRW / Niedersachsen — H/F

Sie sind komplett fur lhr Gebiet verantwortlich (Hauptabsatzgebiet NRW und sidliches
Niedersachsen, wenn gewinscht auch Rheinland Pfalz, Hessen). Sie Ubernehmen die Betreuung
von einigen bestehenden Kunden, sowie vor allen Dingen die Marktentwicklung durch
Neukundengewinnung (kleine- und mittelstdandische Abnehmer sowie einige ausgewahlte Key-
Accounts). Sie sind in der Lage Bedirfnisse zu erkennen, fachtechnische Kundenberatungen
durchzufiuihren, die Produktentwicklung mit dem Werk zu koordinieren und neue Produkte zu
prasentieren.

lhr Profil

In erster Linie ,developer haben sie als erfolgreicher Vertriebsmitarbeiter bereits bewiesen, dass
Sie neue Markte erobern und gewinnen kdnnen. Sie besitzen eine ausgepragte, dynamische und
sichere Verhandlungs- und Prasentationssicherheit und arbeiten BtoB in preisumkampften
Markten. Sie haben ein gutes verkaufs- und marketingtechnisches Wissen und Vertriebserfahrung
mit chemischen Produkten oder technischen Plastics. Sie sind selbststandig und Team-orientiert,
kommunikationsstark, einsatzfreudig und belastbar. Sie kénnen zuhéren und Kundenwinsche
richtig erfassen.

Sie sprechen flieRend Deutsch und Englisch sowie wenn mdoglich eine weitere europdaische
Sprache.

Die Position ist im Gebiet zu besetzen und sollte vom Homeoffice aus ausgefiihrt werden und
beinhaltet entsprechende Reisetatigkeit im Gebiet.

Wenn Sie an dieser abwechslungsreichen Aufgabe mit ausgezeichneten Entwicklungsmoglichkeiten
interessiert sind, freuen wir uns auf lhre Kontaktaufnahme unter Referenz-Nummer ID GVL Chemie.
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